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DUKA LA REJAREJA

UTANGULIZI

Kitabu hiki kinaelezea kwa ujumla namna mtu anavyoweza kufanikiwa
katika biashara yeyote ile ya rejareja lakini kimejikita zaidi katika biashara
ya duka la rejareja, au kwa maneno mengine maduka ya vyakula mitaani.

Biashara za rejareja zipo nyingi sana, karibu kila bidhaa/huduma hata
baada ya kupitia kuuzwa kwa jumla mwishowe zinakwenda kuuzwa kwa
rejareja, hivyo tumeamua kutumia duka la rejareja tu kama mfano wa
kuwakilisha aina nyinginezo za biashara za rejareja.

Kwa hiyo ndugu msomaji mada utakazokutana nazo humu ndani kwenye
hiki kitabu hazilengi tu katika kumfanya yule anayefanya biasha ya duka la
vyakula afanikiwe bali hata na mtu mwingine yeyote yule anayefanya
biashara yeyote ile ya rejareja, iwe ni kuuza chakula, magari, vinywaiji,
madawa, zana na vifaa mbalimbali, nguo na hata huduma nyinginezo kama
vile za utoaji ushauri wa kisheria, uhasibu, afya na elimu.

Kanuni ni zilezile kwa kila biashara na zinaweza zikatumiwa mahali
kama vile Ulaya, Asia, Marekani na kwingineko kote duaniani. Baadhi ya
mawazo humu katika hiki kitabu ni mtazamo wa mwandishi, hivyo una
hiyari ya kuyashika au kuyafanyia kazi na wala Mwandishi hawajibiki
kwa matokeo yeyote yale unayoweza kuyapata baada ya kukisoma.

Katika toleo hili jipya la mwaka 2024 tumeboresha zaidi kipengele
kinachoelezea jinsi ya kudhibiti mahesabu ya duka la rejareja kuzuia
kabisa udokozi na hujuma za wasaidizi pamoja na matumizi ya akili
bandia (Al).
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\LA REJAREIA

ofanywa na watu wengi zaidi jijini
zaidi ya asilimia 75% ya biashara
- wake ni rahisi usiohitaji mtaji
| kimbilio la walio wengi lakini Je, ili
ua mbinu mbalimbali unazoweza
na na mtunzi wa kitabu hiki kujua
ale unaowaona wakimiliki maduka
jareja mijini na kwingineko kote.
1 ya kujua siri kubwa wamiliki hao
(ubwa wasiyopenda kamwe kuitoa
maduka madogomadogo.
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